
2023年度沅江市商务局专项支出

绩效自评报告

一、项目支出基本情况

（一）项目支出概况

为了进一步加大外出招商力度，提升招商实效，实现重点招商区域与重点招商产业相结合，2019年9月经沅江市市委市政府批准成立驻外招商联络处，其工作经费列入市财政专项预算。驻外招商联络处主要工作职责： 1、宣传推介沅江。2、收集招商信息。3、加强客商联络。

（二）项目资金使用管理情况
驻外招商联络处专项经费严格按照《沅江市驻外招商人员管理办法（试行）》的规定用于招商接待、考察和各项日常支出，包括办公场所租赁费及住宿费、交通费、伙食费等。在专项资金组织管理上，我们严格按照要求，实现了专项资金统一归口管理，坚持专款专用，量入为出的原则，使各项专用资金按规定的用途使用并达到预期目的，严禁截留、挪用和不合理支出，厉行节约，强化监管，确保专项资金管理规范，促进驻外招商工作的顺利进行。

（三）项目绩效目标

2023年驻外招商小分队全年目标任务：捕捉有效信息投资信息不少于30条、签约产业项目7个、签约总金额7亿元以上。

二、绩效评价工作开展情况

驻外招商联络处的工作考评由沅江市招商引资领导小组负责，采取日常考评与年终考评相结合，主要考核签约项目、有效信息、外出招商、市场调研和其他工作等。有效信息认定：客商来沅考察或双方实地考察，项目符合沅江产业定位，且在领导小组办公室备案。

三、项目支出主要绩效及评论结论

2023年度驻外招商工作在上级领导的关怀下取得了一定的成效，共签约7个产业项目：1、胜一电器二期0.5亿元（当年投产）。2、湖南兴蓝生物0.2亿元。3、东莞路华置富8亿元（未签约已注册）。4、广东数智科技1.6亿元（未与政府签约，但与沅江合作伙伴签约已注册）。5、益阳日兴报废企业车回收拆有限公司0.4亿元。6、沅江市鸿旺生态农业发展有限公司0.35亿元。7、福翔环保砖有限公司0.2亿元。签约项目总金额共11.25亿元，超额完成目标任务。

四、主要经验做法、存在问题、改进措施和建议

（一）主要经验做法 

项目实施过程中，重点宣传推介沅江，通过各种形式宣传我市区位、资源和产业优势，推介重点招商项目及信息，广泛开展招商活动;做好世界500强、中国500强、中国民营企业500强、行业前十强、央企、大财团项目信息的收集、整理、筛选、报告等工作;加强客商联络，积极联系当地工商联、各类商会、行业协会、驻外办事机构等，开展定点、定向招商，邀请有投资意向的客商来沅实地考察和投资兴业。

（二）存在的问题

1、外资引进难。一是获取的外资招商信息不够充足，二是在外资招商过程中，没有最大化地利用招商平台。

2、项目落地困难。一是征拆等历史遗留问题一定程度上制约重点项目建设。二是土地供需矛盾突出且土地报批时间周期长，受土地规划制约，项目进展缓慢。

（三）改进措施和建议

1. 积极推动湘商回归。一是常联系。利用目前已经建立商会、经促会和湘商回归服务联络站的城市，加强联系，让组织机构用起来、活起来。二是重发现。全国乃至世界范围内还有许多优秀的沅江籍人才有待我们去发现、去联络，去建立新的联络组织机构和平台。三是出实效。以情招商，让在外乡贤以点带面，返乡投资创业，推动湘商回归工作，为将沅江建设成洞庭湖区核心城市而贡献一份力量。

2. 加强外资招商。一是加强精准招商，将外资外贸招商作为轻资产项目或者其他条件苛刻项目的准入条件之一，争取引进一批优质外资企业。二是完善政策措施，鼓励外商投资，出台外资优惠政策吸引外资企业来沅发展。

3. 加强项目服务。建立健全协调服务工作机制，及时协调解决签约项目在落地过程中遇到的困难和问题，促进项目尽快落地开工、建成投产。进一步优化营商环境，全面实施市场准入负面清单、公平竞争审查制度，切实保护来沅投资企业合法权益。
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